	NOM
	
	
	

	PRENOM
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Fiche analytique : PRODUIT LAITIER
Nom du produit
	IDENTIFICATION


	Avantages client



	Nom du produit :

Référence :

Nom commercial / Marque / Producteur :

Région de production :

Lieu de fabrication :


	

	CARACTERISTIQUES TECHNIQUES


	Avantages client



	Description :

Goût :

Race laitière :

Type de lait :

Composition :

Valeur nutritionnelle :

DLC, DLUO, température :
Conservation (chez le client) : est-ce différent ?
Utilisation :


	

	CARACTERISTIQUES COMMERCIALES
	Avantages client



	Conditionnement : ex ½ L
Prix de vente 
en € à la pièce :




en € au kg :

AOC/AOP ou IGP/Label :

Mode de vente :

Méthode de vente :

Conditionnement :

Portionnement : ex parts de 50 g imprimées sur l’emballage

Articles complémentaires : je ne vois pas si c’est possible …

	

	CARACTERISTIQUES PSYCHOLOGIQUES


	Avantages client



	Image du produit

Notoriété :

Type de clientèle :
	


PHOTO DU PRODUIT

