	NOM
	
	
	

	PRENOM
	
	
	

	CAP Employé de Vente Spécialisé
	
	

	Option A (alimentaire)
	
	Session 200


Fiche analytique : EPICERIE
Nom du produit
	IDENTIFICATION


	Avantages client



	Nom du produit :

Référence :

Nom commercial :

Famille de produit :

Marque :

Lieu de fabrication :


	

	CARACTERISTIQUES TECHNIQUES


	Avantages client



	Description :

Composition :

Poids :

Valeur nutritionnelle :

Fabrication :

Conservation :

Utilisation :


	

	CARACTERISTIQUES COMMERCIALES
	Avantages client



	Prix de vente 
en € à l’unité :




en € au kg :

Mode de vente :

Méthode de vente :

Conditionnement :

Date de péremption :

Articles complémentaires :


	

	CARACTERISTIQUES PSYCHOLOGIQUES


	Avantages client



	Image du produit

Notoriété :

Type de clientèle :
	


PHOTO DU PRODUIT

