	NOM
	
	
	

	PRENOM
	
	
	

	CAP Employé de Vente Spécialisé
	
	

	Option A (alimentaire)
	
	Session 200


Fiche analytique : FRUITS & LEGUMES
Nom du produit
	IDENTIFICATION


	Avantages client



	Nom du produit :

Variété :

Famille de produit :

Marque :

Lieu de production :


	

	CARACTERISTIQUES TECHNIQUES


	Avantages client



	Description :

Valeur nutritionnelle :

Conservation :

Circonstances d’utilisation :

Utilisation : est-ce différent ? je propose : « conseils d’utilisation » j’ai vu des recettes sur des sacs de légumes

	

	CARACTERISTIQUES COMMERCIALES
	Avantages client



	Prix de vente 
en € à la pièce :




en € au kg :

Mode de vente :

Méthode de vente :

Normalisation :

Calibre :

Catégorie : c’est différent de calibre et + précis

Articles complémentaires : je ne comprends pas

Par contre la mention Traité au …. Ou non traité figure sur des filets de fruits ou légumes

On peut ajouter « Conseils d’utilisation »

	

	CARACTERISTIQUES PSYCHOLOGIQUES


	Avantages client



	Image du produit

Notoriété :

Type de clientèle :
	


PHOTO DU PRODUIT

